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At uz jsi na zacatku své cesty, nebo uz mas za sebou prvni Uspéchy,
tento slovnicek ti pomUze zorientovat se ve vSech klicovych pojmech
a terminech, které té mohou potkat.

Online svét ma sva specifika a nékdy se mlze zdat, Ze se v ném ztracis.
Tento dokument ti ale bude vérnym pravodcem, ktery té provede vsemi
dilezitymi terminy, od zakladd az po pokrocilé techniky,
které ti pomohou rist a uspét.

A pokud bys narazila jesté na dalSi vyrazy, se kterymi si budes/lamat
hlavu, napiS mi na Instagram - Nonna Mentor Online Podnikatele
nebo na mail tym@uspesnaonline.cz



https://www.instagram.com/mentorka_podnikani_ai/
mailto:tym@uspesnaonline.cz
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A /B Testing

Metoda testovani dvou variant (A a B) néceho, napriklad dvou verzi e-
mailové kampané nebo webové stranky, aby se zjistilo, ktera z nich funguje
|épe. Testovani se provadi na ¢asti publika a vysledky se porovnavaji.

Priklad: Testovani dvou rtznych verzi e-mailového predmétu, abys zjistila,
ktery ma vyssi miru otevreni.

Affiliate Marketing

Typ marketingu, kde podnikatelé propaguji produkty nebo sluzby! jinych
firem a ziskavaji provize za kazdy uskutecnény prodej nebo jinou konverzi
uskutecnénou diky jejich doporuceni.

Priklad: Nabizis provizi bloggerkam za propagaci tvého online kurzu na jejich
strankach nebo naopak ty propagujes cizi sluzby anebo produkty.

Analytics

Proces shromazdovani, méreni a analyzy dat za uc¢elem porozuméni chovani
uzivatel( a efektivity marketingovych aktivit. Google Analytics je jednim z
nejzndméjSich nastrojli pro sledovani a analyzu navstévnosti webovych
stranek.

Priklad: Pouziti Google Analytics k sledovani navstévnosti tvého webu a
analyze, odkud prichazeji navstévnici.



Bounce Rate (Mira Opusténi)

Procento navstévnikd, ktefi prijdou na vas web a opusti ho bez jakékoliv
interakce (napf. bez kliknuti na dalsi stranku). Vysokd mira opusténi muze
signalizovat, Ze stranka nesplnuje oc¢ekavani navstévnika.

Priklad: Navstévnice prijde na tvou stranku, ale okamzité ji opusti, protoze
nenasla, co hledala.

Branding

Proces vytvareni a upevniovani specifického obrazu nebo identity vasi
znacky, ktery zakaznici poznaji a kterému davéruji. Branding zahrnuje logo,
barvy, styl komunikace, hodnoty a celkovou prezentaci znacky.

Priklad: Pouzivani jednotného loga, barev a stylu komunikace napfi¢ vsemi
tvymi online platformami.

Call To Action (CTA)

Vyzva k akci, kterd navstévnikovi jasné sdéluje, co ma udélat dal. Typické
CTA jsou ,Koupit nyni“, ,Zaregistrujte se zdarma“, ,Stahnéte si e-book"
apod. Efektivni CTA by mélo byt jasné, pfimé a akéni.

Priklad: Tlacitko "Zaregistruj se nyni" na strance s nabidkou online kurzu.



CLV (Customer Lifetime Value)

Odhadovana celkova hodnota, kterou zdkaznik prinese spolec¢nosti béhem
celého trvani svého vztahu s firmou. CLV je klicovy ukazatel pro méreni
dlouhodobé ziskovosti a efektivity marketingovych investic.

Priklad: Primérna zakaznice za dobu svého vztahu s tvym podnikanim utrati
5000 K¢, coz je jeji CLV.

Content Marketing (Obsahovy Marketing)

Strategie zamérend na tvorbu a sdileni hodnotného, relevantniho a
konzistentniho obsahu s cilem pfrildkat a udrzet jasné definované publikum a
nakonec podporit prodej. Obsah mUze zahrnovat blogy, videa, podcasty,
infografiky atd.

Priklad: Publikovani blogovych c¢clanktd, které vzdélavaji tvé publikum a
podporuji prodej tvych produktd.

Conversion Funnel (Konverzni Trychtyr)

Model, ktery znazornuje kroky, které zadkaznici podnikaji pred tim, nez
uskutecni nakup nebo jinou konverzi. Trychtyf obvykle zahrnuje faze jako
povédomi, zvazovani, rozhodovani a akce.

Priklad: Zakaznice nejdrive vidi tvou reklamu na Facebooku, poté klik
odkaz, precte si tvlj blogovy ¢lanek, zaregistruje se na webinar a nakgnec si
koupi tvlj produkt.



Conversion Rate (Konverzni Pomér)

Procento navstévnikd webu, ktefi provedli poZzadovanou akci (napr. nakup,
registraci). Pokud napriklad 100 lidi navstivi vasi webovou stranku a 5 z nich
nakoupi, konverzni pomér je 5 %.

Priklad: Z 2000 navstévnik( tvého e-shopu 100 nakoupi = 5% konverzni
pomer.

CRM (Customer Relationship Management)

Software nebo systém, ktery pomaha firmam spravovat vztahy se zakazniky,
véetné sledovani interakci, prodeje a zakaznické podpory. CRM systémy
umoznuji personalizaci a lepsi fizeni vztah( s klienty.

Priklad: Pouzivas nastroj jako HubSpot pro sledovani a spravu komunikace
se zakaznicemi, nebo alespon jednoduchou formu v tabulkach?

Crowdfunding

Proces ziskavani financi pro projekt nebo podnikani prostfednictvim malych
prispévkd od velkého poctu lidi, obvykle prostfednictvim online platformy
jako Donio nebo Hithit.

Priklad: SpustiS kamparn na Doniu, kde shanis financovani na svdj novy
produkt/sluzbu/startup od Siroké verejnosti.



CTA Button (Call To Action Button)

Tlacitko na webové strance nebo v e-mailu, které navstévniky vyzyva k akci,
jako je ,Koupit nyni“, ,Zaregistrujte se“ nebo ,Stadhnéte si zdarma"“. Spravné
umisténi a design CTA tlacitka jsou klicové pro zvyseni konverzi.

Priklad: Tlacitko "Zacnéte nyni" na strance produktu, které vyzyva k nakupu.

CTR (Click-Through Rate)

Procento lidi, kteri kliknou na odkaz nebo reklamu z celkového poctu, ktery
ji vidél. CTR je klicovym ukazatelem efektivity online reklamy nebo e-
mailové kampané.

Priklad: Z 1000 zobrazeni tvé reklamy 50 lidi klikne na odkaz = 5% CTR.

Customer Journey (Zakaznicka Cesta)

Sled krokd, které zakaznik podnika od prvniho kontaktu s vasi zna¢kou az po
kone¢ny nakup a pripadné i dalSi interakce. Mapovani zakaznické cesty
pomaha pochopit potreby a chovani zakaznikua.

Priklad: Zakaznice objevi tvij Instagram, precte si nékolik prispévkd, prej
na tvlj blog a nakonec koupi tvij produkt.



Dark Social

Komunikace nebo sdileni obsahu, které se déje mimo sledovatelné kandly,
jako jsou privatni zpravy, e-maily nebo aplikace pro zasilani zprav (napfr.
hatsApp). Toto je téZko méritelné tradi¢nimi analytickymi nastroji.

Priklad: Zakaznice sdili odkaz na tvdj ¢lanek pres WhatsApp, coz je pro tebe
tézké sledovat.

Dlouhodoby obsah

Obsah, ktery zlstava relevantni a hodnotny po delsi dobu, napfiklad blogové
prispévky, videa na YouTube, podcasty nebo video kurzy.
Takovy obsah je dobré v ¢ase upravovat a validovat.

Priklad: Blogovy c¢lanek nebo video, které poskytuje hodnotu i nékolik let po
jeho zverejnéni, napriklad privodce ,Jak zacit podnikat.”

Email Marketing

Marketingova strategie zamérend na zasilani e-mailll potenciadlnim i
stavajicim zakaznikim s cilem propagovat produkty, budovat vztahy a
zvySovat prodeje. Dulezité je zaméreni na hodnotny obsah a personalizaci.

Priklad: Pravidelny newsletter s tipy na podnikani a specialnimi nabidkami
pro tvoje odbératelky.



Engagement Rate (Mira Zapojeni)

Metrika, kterd méfi Uroven interakce uzivatel(l s vasim obsahem, jako jsou
lajky, komentare, sdileni a kliknuti. Vysoka mira zapojeni obvykle naznacuje,
Ze vas obsah je relevantni a zajimavy pro cilové publikum.

Priklad: Tvdj prispévek na Instagramu ziskd 200 lajk( a 50'\komentard, coz
ukazuje vysokou miru zapojeni.

Evergreen Kurz

Zpravidla online kurz, ktery je pfristupny zdjemcim kdykoliv od uhrazeni
produktu. Néktery kurzy maji urCené datum stratu, coz neni priklad
evergreen kurzu. Pak je jeSté otazka jestli ptjde o kurz s podporou nebo bez.

Priklad: Online kurz do kterého muze naskocit zadjemce kdykoliv od uhrazeni,
s podporou ve Facebook skupiné, s pristupnosti 1 rok od nakupu.

Freemium

Obchodni model, ktery nabizi zakladni sluzby zdarma, zatimco pokrocilé
funkce, doplriky nebo obsah jsou k dispozici pouze za poplatek. Tento model
je Casto pouzivan v softwaru, aplikacich nebo online sluzbach.

Priklad: NabiziS bezplatnou verzi svého softwaru s omezenymi funkcemi,
zatimco pokrocilé funkce jsou dostupné pouze za poplatek.



Funnel (Prodejni Trychtyr)

Marketingovy model, ktery popisuje cestu zdkaznika od prvniho kontaktu s
vasi znackou az po finalni ndkup. Trychtyr se obvykle sklada z nékolika fazi:
povédomi, zvazovani, rozhodovani a akce.

Priklad: Zakaznice navstivi tvij blog, precte ¢lanek, prihlasi se na webinar a
poté si zakoupi tvij kurz.

Gamifikace

Pouziti hernich prvkda (bodd, odznakd, soutézi) v nehernich kontextech,
napfiklad v online kurzech nebo marketingovych kampanich, pro zvyseni
zapojeni.

Priklad: Ve svém online kurzu zavedes systém odmeén, kde ucastnice sbiraji
body za splnéné ukoly a mohou ziskat certifikat nebo slevu na dalsi kurz.

Growth Hacking

Strategicky pristup zaméreny na rychly rlst spolec¢nosti pomoci inovativnich
a Casto nizkondkladovych marketingovych a produktovych taktik. Growth
hacking se ¢asto pouziva ve startupovych prostredich.

Priklad: Pouzivas kreativni metody, jako jsou viralni kampané ne
partnerské spoluprace, k rychlému ziskavani novych zakaznic.



Priklad: Pouzivas relevantni a popularni hashtagy ve svych prispévcich na
Instagramu, aby je objevilo vice lidi, napfiklad #podnikaniprozeny nebo
#onlinebusiness.

Churn Rate (Mira Odlivu)

Procento zakaznikd, ktefi prestanou pouzivat vas produkt nebo sluzbu
béhem urcitého casového obdobi. Churn rate je klicovy ukazatel pro
podniky zaloZzené na predplatném nebo SaaS modelu.

Priklad: Z 1000 odbératelt tvé sluzby 50 kazdy mésic odhlasi predplatné,
coz dava miru odlivu 5%.

Influencer

SOsoba, kterd ma vyznamny vliv na nazory a rozhodnuti svého publika,
zejména na socialnich sitich. Influencer mlze byt odbornik v urcitém oboru,
celebrita, nebo jednoduse nékdo, kdo si vybudoval velkou a angazovanou
komunitu sledujicich.

Priklad: Popularni fitness instruktorka, ktera ve svych prispévcich propaguje
zdravou vyzivu, sportovni oble€eni, zdravy Zivotni styl...



Influencer Marketing

Forma marketingu, kde firmy spolupracuji s influencery (lidmi s velkym
poctem sledujicich na socialnich sitich) na propagaci produktd nebo sluzeb.
Influencer marketing je efektivni zplsob, jak oslovit cilovou skupinu
autentickym zptasobem.

Priklad: SpolupracujeS s popularni YouTuberkou, ktera ve svém videu
doporucuje tvé produkty.

KOL (Key Opinion Leader)

Osoba, kterd ma vyznamny vliv na nazory nebo ndkupni chovani ostatnich v
urcitém odvétvi. KOLs jsou Casto vyuzivani v marketingovych strategiich,
zejména v oblastech jako mdda, technologie nebo kosmetika.

Priklad: Spolupracujes s uznavanou expertkou, ktera doporucuje tvé
produkty svym sledujicim a tim zvysuje jejich ddvéryhodnost.

KPI (Key Performance Indicators)

Klicové ukazatele vykonnosti jsou metriky pouzivané k méreni Uspésnosti v
riznych oblastech podnikani, napriklad pocet novych zakaznik,
navstévnost webu nebo mira konverzi.

Priklad: Mira rlstu poc¢tu odbératel(l newsletteru o 10 % za mésic.



Kratkodoby obsah

Obsah, ktery ma kratkou Zivotnost a je navrZzen pro rychlou spotrebu,
napriklad prispévky na socidlnich sitich, které jsou aktualni jen nékolik dni
nebo hodin.

Priklad: Instagram Stories nebo prispévek na Twitteru, ktery je relevantni jen
kratkou dobu, napriklad ozndmeni o blizici se akci nebo specialni slevé.

Landing Page (Cilova Stranka)

Speciadlné navrzend webova stranka, kam navstévnici prichazeji poté, co
kliknou na odkaz z reklamy, emailu nebo socialnich siti. Jejim hlavnim cilem
je primét navstévnika k urcité akci, napriklad k registraci nebo nakupu.

Priklad: Stranka s nabidkou tvého online kurzu, kde se navstévnice muUze
zaregistrovat na webinar.

Lead

Osoba nebo spolecnost, kterd projevila zdjem o vase produkty nebo sluzby.
V online marketingu to ¢asto znamena3, Zze nékdo vyplnil formular na vasem
webu a stal se potencialnim zakaznikem.

Priklad: Navstévnice webu, ktera vyplni formuldf na strance a zanecha ti
svlj e-mail.



Lead Magnet

Nabidka zdarma (napf. e-book, webinar, slevovy kupon), kterou poskytujete
vyménou za kontaktni informace potencidlniho zdkaznika (napr. e-mailovou
adresu). Cilem je ziskat co nejvice kvalitnich leadt.

Priklad: E-book s tipy na zvysSeni produktivity, ktery navstévnice stadhne
vyménou za svUj e-mail.

Link in Bio
Casto pouzivany vyraz na Instagramu, kde odkazujes své sledujici na odkaz v

profilu, protoZe prispévky nemohou obsahovat aktivni odkazy.

Priklad: V kazdém prispévku na Instagramu vybizis sledujici, aby klikli na
odkaz ve tvém bio, kde najdou vice informaci o tvém produktu nebo
aktualni nabidce.

MasterClass

Online kurz vedeny expertem v dané oblasti, ktery ti umozni se ucit nové
dovednosti nebo ziskat znalosti.

Priklad: Natocis online kurz o budovani osobni znacky, kde sdilis své nejlepsi
postupy a zkuSenosti s podnikatelkami.




MasterMind

Skupina lidi s podobnymi cili nebo zajmy, ktefi se pravidelné setkavaji (Casto
online) k vyméné zkusenosti, podpory a uceni se od sebe navzajem.

Priklad: Zalozis skupinu podnikatelek, které se pravidelné setkavaji (osobné
nebo online), aby si navzdjem radily, podporovaly se a sdilely své
podnikatelské uspéchy a vyzvy.

Micro-Influencer

Osoba s mensim, ale velmi angazovanym poctem sledujicich na socidlnich
sitich. Micro-influencefi maji ¢asto mezi 1 000 az 100 000 sledujicimi a jsou
¢asto povazovani za dlivéryhodné zdroje v konkrétnich cilovych skupinach.

Priklad: Spolupracujes s Instagramovou influencerkou s 5000 sledujicimi,
ktera ma velmi angazované publikum.

Niche Market (Cilovka)

Specificky segment trhu, na ktery se zaméruje urcity produkt nebo sluzba.
Niche market je c¢asto charakterizovan unikatnimi potfebami nebo
preferencemi, které nejsou dostatecné uspokojeny SirSim trhem.

Priklad: Zamérujes se na specificky trh zen podnikatelek ve véku 25-40 let,
které chtéji rozjet vlastni online byznys.



Omnichannel Marketing

Pristup k marketingu, ktery vyuziva vice kanalt (napf. online, offline, socialni
sité, e-mail, mobilni aplikace) k zajisténi konzistentniho a bezproblémového
zazitku pro zakazniky na vSech dotykovych bodech.

Priklad: Tv0j marketing zahrnuje kombinaci e-mail(i, socialnich siti,
webovych stranek a offline akci, aby zakaznice mély konzistentni zazitek.

Opt-in

Proces, kdy zakaznik souhlasi s pfijimanim marketingovych zprav, obvykle
tim, ze zaskrtne policko nebo vyplni formuldf. Je to dilezitd soucast e-mail
marketingu, ktera zajistuje, Ze oslovujete pouze ty, kdo maji zajem.

Priklad: Formular na tvém webu, kde zakaznice zada sv(j e-mail, aby mohla
dostavat tvij newsletter.

PPC (Pay-Per-Click)

Model internetové reklamy, kde inzerent plati poplatek pokazdé, kdyz
nékdo klikne na jeho reklamu. Nejzndméjsi formou PPC je reklama ve
vyhledavacich, jako je Google Ads.

Priklad: Reklama na Google, kde platis pokazdé, kdyz nékdo klikne na tvdj
odkaz.



Responsive Design

Webovy design, ktery zajiStuje, Ze webové stranky vypadaji a funguji
spravné na vSech typech zafizeni, véetné pocitacli, tabletd a mobilnich
telefonu. Je klicovy pro uzivatelskou privétivost a SEO.

Priklad: Tvdj web vypada skvéle a funguje dobre jak na mobilnim telefonu,
tak na pocitaci.

Retargeting

Webovy design, ktery zajiStuje, Ze webové stranky vypadaji a funguji
spravné na vsSech typech zafizeni, v€etné pocitacd, tabletdl a mobilnich
telefonu. Je klicovy pro uzivatelskou privétivost a SEO.

Priklad: Tv(j web vypada skvéle a funguje dobre jak na mobilnim telefonu,
tak na pocitaci.

ROI (Return on Investment)

Navratnost investice je metrika, kterd méri efektivitu investice. V
marketingu to znamena, jaky zisk prinesla investice do urcité kampané nebo
projektu v porovnani s vynalozenymi naklady.

Priklad: InvestujeS 10 000 K¢ do reklamni kampané a ziskas 30 000 K¢ v
prodejich, coz znamena ROI 200%.



tagram Stories nebo TikTok, kde obsah rychle prichazi a odchazi.

Priklad: Platformy jako Instagram, Facebook, TikTok nebo Twitter, kde je
obsah rychle sdilen a konzumovan, ale také rychle zapomenut.

SaaS (Software as a Service)

Typ softwarového modelu, kde je software poskytovan prostfednictvim
internetu jako sluzba, ¢asto na zakladé predplatného. Uzivatelé pristupuji k
aplikaci pres webovy prohlize¢, aniz by museli instalovat software na svdj
pocitac.

Priklad: Pouzivas aplikaci jako Canva, ktera je dostupna online a za mésicni
poplatek, nebo komplexni Al nastroj Obsahovy Guru.

Sales Pipeline (Prodejni Pipeline)

Proces nebo postup, ktery popisuje faze, kterymi potencidlni zakaznici
prochazeji od pocatecniho kontaktu az po uzavreni prodeje. Pipeline
pomaha sledovat a optimalizovat prodejni aktivity.

Priklad: Mapa procesu, kterou pouzivas k sledovani, v jaké fazi prodeje se
nachazi kazda z tvych potencialnich zakaznic.


https://uspesnaonline.cz/

SEO (Search Engine Optimization)

Optimalizace pro vyhledavace je proces zlepSovani viditelnosti vaseho webu
v neplacenych vysledcich vyhledavacu, jako je Google. SEO zahrnuje rlizné
techniky, jako je pouzivani klicovych slov, tvorba kvalitniho obsahu a
ziskavani zpétnych odkazu.

Priklad: Optimalizace blogového prispévku tak, aby se zobrazoval na prvni
strance vysledk( Google na klicové slovo "jak zacit podnikat online."

Social Proof (Socialni Dukaz)

Psychologicky fenomén, kdy lidé prebiraji chovani ostatnich v pokusu se
rozhodnout, jak se chovat. V online marketingu to mize byt v podobé
recenzi, doporuceni, nebo poctu lajki a sdileni, které ukazuji, Ze ostatni
uzivatelé maji zajem o vase produkty.

Priklad: Zakaznické recenze a doporuceni na tvé produktové strance.

Squeeze Page

Jednoducha webova stranka, kterd slouzi k ziskani kontaktnich informaci
navstévnikl, casto prostfednictvim formuldfe na vyménu za hodnotny
obsah, jako je e-book nebo newsletter.

Priklad: Jednoducha webova stranka, ktera obsahuje pouze formular na sbér
e-mailovych adres vyménou za pristup k exkluzivnimu obsahu.



Swipe Up

Funkce na Instagramu, kterd umoznuje primé prokliky z pribéht, obvykle
dostupna pro ucty s vice nez 10 000 sledujicimi.

Priklad: Ve svém Instagram Stories pridas funkci ,Swipe Up“, kterd
umoziuje sledujicim prejit pfimo na tvou prodejni stranku, pokud mas vice
nez 10 000 sleduijicich.

User-Generated Content (UGC)

Obsah vytvareny uzivateli nebo zakazniky misto znacky samotné. UGC
mUze zahrnovat recenze, fotografie, videa nebo pfrispévky na socidlnich
sitich a ¢asto je vyuzivan pro autenticitu a budovani komunity kolem znacky.

Priklad: Zakaznice sdili na svém Instagramu fotku, kde pouziva tv(j produkt,
a ty ji repostnes na svdj Ucet.

USP (Unique Selling Proposition)

Unikatni prodejni nabidka je to, co odlisuje vas produkt nebo sluzbu od
konkurence. MUze to byt specifickd vlastnost, cena, kvalita nebo jiné
vyhody, které vas produkt nabizi a konkurence ne.

Priklad: TvUj kurz je jediny na trhu, ktery nabizi zivé koucovani jako souca
programu.




UX /Ul Design

UX (dser Experience) design se zaméfuje na vytvoreni pozitivniho a
intuitivniho zazitku pro uzivatele pfi interakci s produktem nebo sluzbou. Ul
(User Interface) design se soustfedi na vizudlni a interakéni prvky
uzivatelského rozhrani.

Priklad: Tvlj web ma prehledné menu a je snadno pouzitelny, coz zvysuje
spokojenost navstévnic.

Viral Marketing

Marketingova strategie, kterd se snazi o rychlé a rozsahlé Sifeni zprav,
obsahu nebo kampani prostrednictvim socialnich siti a jinych digitalnich
kanald. Cilem je dosadhnout co nejvétSiho povédomi a angazovanosti s
minimalnimi naklady.

Priklad: Video, které tvé zakaznice zac¢nou hromadné sdilet na socialnich
sitich, ¢imz se rychle rozsifi.

Webinar

Online seminaf nebo prezentace, které se uUcastnici mohou zucastnit
prostfednictvim internetu. Webinare jsou casto pouzivany k prezentaci
produktd, vzdélavani zdkaznik(i nebo generovani leadd.

Priklad: Zivé online $koleni, kde sdili§ své know-how s Ucastnicemi a
odpovidas na jejich otazky.



Whitelist

Seznam e-mailovych adres nebo domén, které jsou povazovany za
divéryhodné a jsou povoleny projit spam filtry. Whitelistovani zvysuje
Sance, ze vase e-maily dorazi do dorucené posty prijemcd.

Priklad: E-mailové adresy tvych zakaznic jsou pfidany na seznam
divéryhodnych adres, takZze tvé marketingové e-maily vZzdy dorazi do jejich
hlavni schranky.

Zivé vysilani

Zivé video vysilani, které umoziiuje primou interakci s tvym publikem v
redlném Case, napriklad pres platformy jako YouTube, Facebook Live nebo
Instagram Live.

Priklad: Kazdy tyden poradas na Instagramu zivé vysilani, kde odpovidas na
otazky svych sledujicich a diskutujes o aktualnich tématech v podnikani.



Doufam, ze ti tento slovnicek prinesl nejen lepsi porozuméni, ale
také inspiraci pro dalsi kroky v tvém podnikani. Pokud touzis
posunout své online podnikani na vyssi Uroven, rada té pozvu do
komplexniho Al nastroje Obsahovy Guru. Tento nastroj je
navrzen tak, aby ti usnadnil tvorbu obsahu, planovani
marketingovych kampani a spravu vsech klicovych aktivit v
online prostredi. Pfidej se k nam a zjisti, jak maZeS s pomoci
umélé inteligence zefektivnit svou praci a dosahnout svych
podnikatelskych cili rychleji a snadné;i!

Tésim se na tvtij Gspéch! 2l


https://uspesnaonline.cz/
https://www.instagram.com/mentorka_podnikani_ai/

